
Тендерная документация

Предмет закупки: "Выбор компании на оказание услуг по техническому обслуживанию и ремонту холодильно-отопительных установок (ХОУ) Zanotti, Mitsubishi, Carrier, Thermo KING для ГК "Дикси" в регионах: Москва, Московская область, Санкт-Петербург, Челябинск, Ярославль, Рославль, Мурманск, Смоленск. Дивизион Дикси."
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1. ПРИГЛАШЕНИЕ К УЧАСТИЮ
ГК "ДИКСИ" (далее – Заказчик) приглашает вас принять участие в качестве Участника (далее -Участник) процедуры на Выбор компании на оказание услуг по техническому обслуживанию и ремонту холодильно-отопительных установок (ХОУ) Zanotti, Mitsubishi, Carrier, Thermo KING для ГК "Дикси" в регионах: Москва, Московская область, Санкт-Петербург, Челябинск, Ярославль, Рославль, Мурманск, Смоленск. Дивизион Дикси. (далее – Процедура).
Настоящее приглашение к участию в Процедуре  не должно расцениваться в качестве объявления о проведении торгов или приглашения принять участие в торгах или аукционах, а также не должно рассматриваться как оферта. Соответственно, участие в Процедуре не влечет ни для одной из Сторон возникновения каких-либо обязательств.

Статьи 447-449, 1057-1061 Гражданского кодекса Российской Федерации к проводимой    Процедуре не применяются. Выбор того или иного предложения не свидетельствует о заключении сторонами предварительного договора. Все обязательства организатора возникают только после подписания сторонами договора.
Полная информация указана в «Информационной карте»
2. ИНФОРМАЦИОННАЯ КАРТА

	Предмет закупки:
	Выбор компании на оказание услуг по техническому обслуживанию и ремонту холодильно-отопительных установок (ХОУ) Zanotti, Mitsubishi, Carrier, Thermo KING для ГК "Дикси" в регионах: Москва, Московская область, Санкт-Петербург, Челябинск, Ярославль, Рославль, Мурманск, Смоленск. Дивизион Дикси.

	Описание предмета закупки:
	Согласно Приложениям:

Приложение №1 "Спецификация", Приложение №2 "Техническое задание"

	Порядок предоставления разъяснений: 
	Все возникающие вопросы по Процедуре необходимо адресовать в письменном виде на электронный адрес: E.Samsonov@dixy.ru

	Заказчик (Дивизион):  
	ГК "Дикси", Дивизион Дикси

	Ответственный менеджер:
	Самсонов Евгений

	Телефон:    
	Т.  8(495)933-14-51, доб. 43495



	Адрес электронной почты:                
	E.Samsonov@dixy.ru

	Дополнительные контакты:
	В случае возникновения вопросов по работе с ЭТП http://utp.sberbank-ast.ru, просьба обращаться в службу поддержки по следующим контактам:

e-mail: company@sberbank-ast.ru 
+7 (495) 787-29-97
+7 (495) 787-29-99

	Способ определения поставщика (подрядчика, исполнителя):        
	Двухэтапная процедура: 
Состоит из:

1. Сбор коммерческих предложений;

2. Переговоры с участниками (очные/заочные);

3. Электронные торги;

4. Обязательное предоставление коммерческого предложения по итогам торгов с фиксированием своей финальной ставки на ЭТП на эл. почту: E.Samsonov@dixy.ru
Обязательное предоставление коммерческого предложения (Приложение №1) к тендерной документации) по итогам торгов с фиксированием своей финальной ставки на ЭТП на эл. почту: E.Samsonov@dixy.ru. Коммерческое предложение необходимо предоставить в excel формате, а также скан-копию, заверенную печатью и подписью руководителя.

	Процедура будет проводиться на  ЭТП в сети Интернет по следующему адресу: 
	Процедура будет проводиться на электронной торговой площадке http://utp.sberbank-ast.ru/ в секции Ритейл

http://utp.sberbank-ast.ru/Retail

	Место и порядок подачи предложений:
	Предложения подаются оператору ЭТП в порядке, определенном оператором ЭТП.

	Требования к содержанию и составу заявки:               
	Для участия в Процедуре необходимо пройти регистрацию на площадке http://utp.sberbank-ast.ru  без применения электронной подписи, далее зарегистрироваться в торговой секции Ритейл http://utp.sberbank-ast.ru/Retail. Участник, прошедший регистрацию в ТС Ритейл, подает заявку на участие в соответствии с Регламентом, установленным оператором ЭТП.

Заявка на участие направляется Участником закупки оператору ЭТП в форме электронных документов:

1. Коммерческое предложение Участника (Приложение №1) в excel/word и скан-копия, заверенная печатью и подписью руководителя; 

2. Анкета Участника + опросный лист (Приложение №3) в excel/word и скан-копия, заверенная печатью и подписью руководителя

	Дата и время окончания срока подачи коммерческих предложений (по местному времени): 
	09.10.2019 г. до 12:00 –  подача заявок на участие и сбор коммерческих предложений

	Дата и время проведения переговоров (по местному времени): 

	

	Дата и время проведения торгов (по местному времени): 

	Будет сообщено дополнительно

	Срок фиксации цены:
	12 месяцев



	Требования к Участникам:
	Участие в данной Процедуре осуществляется строго от того юридического лица, с которым в последствии будут подписываться договорные документы и оказываться услуги. Смена юридического лица в период действия договора не допускается и расценивается, как нарушение условий Процедуры.

Заключение договора по форме ПРОЕКТ ДОГОВОРА. Внесение изменений в ПРОЕКТ ДОГОВОРА не принимаются. 

В случае уклонения участника тендерной процедуры от заключения договора (в случае получения уведомления письменного или по e-mail от Заказчика о намерении заключить договор) в течение 30 (тридцати) календарных дней с момента получения такого уведомления, Заказчик имеет право прекратить рассмотрение коммерческого предложения уклоняющегося от заключения договора участника и рассмотреть иные коммерческие предложения. 

Подтверждение согласия работать по ТЗ (техническому заданию - Приложение № 2 к информационной карте) и соблюдать все указанные в нём требования.

Подтверждение наличия не менее 2-х СТО для обеспечения без перебойного и оперативного ремонта.

Опыт работы контрагента не менее 1 года.

Преимуществом является подтверждение контрагентом, что он является официальным дилером вышеуказанным моделям ХОУ.

Отсутствие возбужденных дел и просроченных обязательств перед третьими лицами.

Удобное расположение СТО к РЦ ДИКСИ.

Наличие ремонтных постов на СТО в закрытом помещении.

Возможность проведения ремонтов в выходные дни.

Подтверждение наличия не менее 2-х СТО для обеспечения без перебойного и оперативного ремонта.

	Требования к сроку предоставления гарантий качества работ: 
	Предоставление гарантия на использование в ремонте ТС оригинальных запасных частей не менее 6-ти месяцев и не менее 3-х месяцев на аналоговые запасные части.



	Место поставки товара, выполнения работ, оказания услуг: 
	Согласно Приложениям:

Приложение №1 "Спецификация", Приложение №2 "Техническое задание"


	Срок поставки товара, завершения выполнения работ, оказания услуг:
	Подтверждение сроков выполнения ремонта: крупный ремонт до 15 дней, средний ремонт до 7 дней, ТО 1 день.

Согласно Приложение №2 "Техническое задание"

	Валюта Процедуры:
	Российский рубль

	 Цены и условия оплаты:     
	•
Цены должны быть указаны за 1 единицу измерения (NET-NET), без НДС, учитывать пошлины, страхование и другие сборы, включать в себя все необходимые расходы для  выполнения обязательств по договору поставки:  

•
Способ и сроки оплаты – безналичная форма расчетов, 100% пост-оплата в течение 40 календарных дней, при условии предоставления Исполнителем Заказчику оформленных надлежащим образом (в соответствии с законодательством РФ) оригиналов первичных бухгалтерских документов.

•
Оплата по договору производится в российских рублях. Получателем средств может быть только Исполнитель – Участник Процедуры, с которым заключен договор поставки. Оплата в пользу третьего лица не допускается.

100% постоплата в течение 40 календарных дней

	Дополнительная информация:


	•
Ориентировочная потребность в продукции указана в Приложении №1 "Спецификация" к Тендерной документации.

•
Заказчик оставляет за собой право признать Процедуру не состоявшейся.

•
Основными критериями выбора коммерческих предложений являются:

- полное соответствие заявленным в условиях Процедуры требованиям;

- качество продукции\услуг;

- стоимость продукции\услуг.

•
Заказчик оставляет за собой право выбрать несколько коммерческих предложений и разделить заявленные объемы между двумя и более Компаниями-Участниками.

•
Заказчик оставляет за собой право досрочного расторжения договора поставки, заключенного с Участниками Процедуры в случае нарушения последним условий заключенного договора, а также в случаях, предусмотренных законодательством РФ.

•
Отказ Участника от своего подтвержденного предложения, а также нарушение условий данной Процедуры и/или заключенного договора ведут к дисквалификации Участника (прекращению сотрудничества с ГК «ДИКСИ») на срок не менее 1 года.

•
в договоре, который может быть заключен по итогам сбора коммерческих предложений, должно в обязательном порядке присутствовать условие о том, что с моментов, которые ДИКСИ определяет в одностороннем порядке, стороны переходят:

•
(i)                  на обмен электронными документами с помощью системы EDI, при этом ДИКСИ самостоятельно определяет перечень документов, которыми будет осуществляться обмен с помощью EDI, формат GTIN;

•
(ii)                на электронный документооборот с применением квалифицированных  электронных подписях. Электронные документы должны применяться ко всем первичным документам, кроме товарных накладных.

Даты перехода на документооборот по EDI и с использованием ЭЦП могут не совпадать.

	Другие особые условия:
	Прошу обратить внимание участников электронных торгов:

- лоты являются делимым, т.е. участники торгов могут указать свои цены на любую позицию лота или по всем позициям.

ВАЖНО!
Участники торгов должны иметь ввиду, что стоимости по каждой позиции, предоставленные каждым участником на торгах, должны быть не выше их стоимостей 1-го этапа (Запроса коммерческих предложений) или предыдущего запуска электронных торгов или предоставленных по электронной почте при запросе КП, т.к. цены были подтверждены участниками как на тендерной площадке, так и в коммерческих предложениях. 



